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Sehr geehrte Damen und Herren!  

Anhand der erfolgreichen Koalitionsgespräche zwischen 

CDU/CSU und FDP durften wir beobachten, dass 

Verhandlungsgeschick und rhetorische Überzeugungsfähigkeit 

wichtiger denn je sind, um Zielvorstellungen erfolgreich zu 

realisieren und auch neuen Ideen den Weg zu ebnen.  

Mit den richtigen Techniken und Methoden sowie dem 

entsprechenden „Fünkchen“ Feingefühl für den geeigneten 

Zeitpunkt Ihrer Vorschläge können auch Sie Ihren 

Verhandlungszielen schneller näher kommen. Dieses Privileg 

ist nicht nur Spitzenpolitikern vorbehalten! Daher haben wir aus 

aktuellem Anlass für Sie das Seminar „Verhandlungen und 

Besprechungen erfolgreich führen“  neu konzipiert. Gerne 

informieren wir Sie im Detail über die Inhalte! Tel: +49 (0) 251 

20205-0.  

Freie Seminarplätze in diesem Monat:  

Verhandlungen und Besprechungen 

erfolgreich führen  

23. - 24.11.2009  

Rhetorik I – Redegewandtheit und 

Überzeugungskraft  

26. - 27.11.2009  

Führungsverhalten – Professionelles 

Führen in der Praxis  

05. - 06.11.2009  

Wie wirke ich auf andere? – Feedback 

intensiv  

26. - 27.11.2009  

Argumentations- und 

Überzeugungstechnik  

19. - 20.11.2009  

Moderationstraining – Technik, 

Methode, Anwendung  

12. - 13.11.2009  
 

 

Aktuelles: Seminarprogramm 2010!  

Druckfrisch und soeben erschienen ist unser 

Seminarprogramm 2010 mit mehr als 70 Seminarthemen und 

über 400 Seminarterminen für das kommende Jahr. Gerne 

senden wir Ihnen kostenlos ein Exemplar per Post! Tel: +49 (0) 

251 - 20205-0.  

Verfügbar ist das Seminarprogramm ebenfalls auf unserer 

Homepage.  

mehr  
 



Seminarvorstellung: Neue Impulse durch Neuromarketin g!  

Erkennen Sie die Gedanken und Motivation Ihrer Kunden noch 

besser, indem Sie sich die Erkenntnisse neurobiologischer 

Forschung zunutze machen. In diesem Seminar lernen Sie die 

Gedankenprozesse Ihrer Kunden während eines 

Verkaufsgespräches besser zu durchschauen. Nutzen Sie 

dieses Seminar auch, um Zugang zu neuen Kundengruppen zu 

gewinnen und erweitern Sie Ihre Zielgruppe! Weitere 

Informationen erhalten Sie hier.   

mehr  
 

 

 

Unsere Garantie für Sie:  

 

Alle Seminartermine finden statt! Mit uns haben Sie 

Planungssicherheit, denn wir bieten Ihnen eine 

Durchführungsgarantie für all unsere Seminare. Jederzeit 

können Sie uns unter Tel. +49 (0) 251 - 20205-0 erreichen. 

Durch Ihre Teilnahme profitieren Sie vom Erfahrungswissen 

anderer!  

mehr  
 

  Service-Links  

• Online-Version des Newsletters  

• Newsletter weiterempfehlen  

• Kontakt  

• Newsletter abbestellen   
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